证券代码：300232                                证券简称：洲明科技 
深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表（六）
                                                      编号：2017-006
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观	
□其他  

	参与单位名称
	从容投资、淡马锡富敦、东方基金、东方证券、东吴基金、富鼎投资、观复投资、广发基金、国寿养老、国泰君安、国投瑞银、宏鼎财富、泓贯资产、华安基金、华宝基金、华创证券、华商基金、华泰柏瑞基金、汇丰晋信基金、汇利资产、汇升投资、嘉实基金、均鼎资产、南方基金、鹏华基金、浦银安盛基金、普尔投资、前海新富、清水源投资、申九资产、太平基金、太平洋证券、西南证券、鑫巢资本、信达证券、圆信永丰基金、长安基金、长江证券、中国人寿、中加基金、中金公司、中信建投证券等

	时间
	[bookmark: _GoBack]2017年12月12日 13：30--18：00

	地点
	浙江省杭州市余杭区南公河路1号柏年产业园

	上市公司接待人员姓名
	洲明科技董事长林洺锋先生、董事姚宇先生、董秘徐朋先生、投资部负责人陈健先生、景观照明事业部总经理刘俊先生、投资总监梅志敏先生、杭州柏年董事长潘昌杭先生、蔷薇科技总经理娄涛先生。

	投资者关系活动主要内容介绍
	（一）洲明科技董事长林洺锋先生简要介绍公司情况
公司成立于2004年，于2011年成功于深圳创业板上市，是全国最早一批以半导体应用产品上市的企业（股票代码：300232），是首批国家高新技术企业。洲明科技专业制造LED高清节能全彩显示屏和LED节能照明，为国内外的专业渠道客户和终端客户提供高质量、高性能的LED应用产品和解决方案。显示屏业绩连续3年位居全球前三，舞台创意显示屏行业第一。
公司现拥有以福永总部为基点，坪山、大亚湾两大生产基地为支撑的“铁三角”架构，并在两大制造中心配备一流的研发、生产和实验设备，现代化、规模化、标准化程度领先业界。洲明科技依托“ 产业+互联网+金融”的战略定位，引进先进的生产设备，结合最新的应用技术，建设智慧工厂，实现智慧生产，打造全球最大的LED显示制造基地，在创新及效率上，做到全球领先，从工业3.0升级到工业4.0，制造水平与欧美国家接轨。
公司自2011年上市至今，保持稳健的增长速度，营业收入年复合增长率40%，净利润年复合增长率超过45%。洲明科技将围绕“产业+互联网+金融”的战略定位，坚定产业报国志向，坚守“工匠精神”，聚焦LED产品、服务及集成解决方案，在LED应用领域做到世界领先品牌，为行业发展贡献力量、为中国智造在世界舞台上增光彩！
（二）蔷薇科技总经理娄涛先生简要介绍蔷薇科技业务概况
深圳市蔷薇科技有限公司创立于2009年，是行业内专业LED条状显示产品供应商，主要为系统集成商、销售与工程公司、广告公司等各类应用企业提供专业的LED条状显示产品、系统技术方案及综合配套服务，主营的显示屏产品有户外超大显示屏、玻璃幕墙显示屏、创意显示屏、特种安装显示屏以及建筑多媒体景观。蔷薇科技的企业定位是成为建筑多媒体景观整体解决方案领导者。
（三）景观照明事业部总经理刘俊先生简要介绍清华康利业务概况
山东清华康利城市照明研究设计院有限公司原隶属于康利企业集团，注册资金5,100万元，是集城市照明规划设计、工程施工、灯具研究开发、行业人才教学培训为一体的专业性研究咨询机构。清华康利下设8个设计所，4个技术所，拥有中、高级照明设计师，注册城市规划师，环境艺术设计师等50余人，坚持走“产学研一体化”的发展道路，以照明技术的先进性和照明科研成果的前瞻性，使之转化为先进的生产力，为客户提供城市照明建设一站式解决方案，是一家具备行业“双甲”资质的专业照明设计院。清华康利的企业定位是为客户提供城市照明建设咨询、规划、设计、融投、建设、运营等全方位一站式解决方案的城市照明全程服务商。
（四）投资总监梅志敏先生简要介绍爱加照明业务概况
东莞市爱加照明科技有限公司成立于2009年，是一家致力于高端建筑空间的专业照明企业。爱加照明旗下的 VF品牌是专业照明领域的领先品牌，在专业照明渠道具有较高的品牌美誉度，在高端业主客户群、照明设计公司和室内设计公司客户群具有广泛的品牌知名度和影响力。爱加照明主要服务领域为：星级酒店、高端公寓住宅和精装住宅、高端精品商城 Mall、高端写字楼、精品会所、美术馆、博物馆等。爱加照明经过多年的不断努力，公司市场占有率不断提升，逐步扭转了高端照明市场被进口品牌占据的局面。
（五）杭州柏年董事长潘昌杭先生简要介绍杭州柏年业务概况
杭州柏年智能光电子股份有限公司成立于1996年，注册资金1.74亿元，是2008年北京奥运会供应商、2010年上海世博会供应商、2014年北京APEC供应商、2016年杭州G20峰会项目服务商，与56家世界500强企业建立了长期合作关系。杭州柏年一直专注于显示屏标识标牌业务，客户群体覆盖轨道交通、能源油站、酒店、餐饮、金融机构等众多行业，可与公司当前的显示业务板块形成较好的协同效应，加强公司在标识标牌业务的布局。同时，杭州柏年近几年在景观照明业务方面已积累了一定品牌影响力和高端案例，其在楼宇建筑及山体景观照明业务的优势将有效提升公司在景观照明市场的品牌和影响力。
（六）投资者提出的主要问题及公司回复情况
公司就投资者在本次交流会上提出的普遍关心问题进行了回复，具体如下：
1、公司近期收购的标的公司大多是采用现金收购的方式，请问公司如何调动新收购子公司的积极性？
回复：爱加照明的管理层及核心员工参与了公司本期限制性股票激励计划，蔷薇科技和清华康利将使用部分股权转让款从二级市场购买洲明科技股票并在业绩承诺期间锁定。同时，公司将与杭州柏年就后续的激励方式进行持续深入的探讨。

2、近年来，小间距技术不断取得新的发展和突破，行业快速发展的同时也带来了大量的新进入者，请问公司将如何保持自身的产品和业务优势？
回复：就目前的小间距技术水平来看，批量化生产的P0.9mm和P0.7mm的应用产品基本已经到达技术顶峰，未来的技术将在芯片和封装工艺上发生变革，例如COB技术、Micro LED等，公司也一直在密切关注LED行业新技术和新工艺的发展趋势,积极与芯片厂商开展实验与测试，通过引进国内外高端技术人才、组建专业的研发团队等方式不断提升研发水平，为上述前瞻性的技术做储备,持续保持行业领先地位。

3、公司目前主要收购标的均为国内企业，请问公司未来在海外市场将如何布局和发展？
回复：2016年，公司整体的营业收入为17.5亿元，其中海外收入占比为67%，境内收入占比为33%，因此海外市场是公司整体业务的重要组成部分，公司目前在全球的160多个国家拥有700余家销售渠道，公司将持续推进海外市场开拓。在LED应用技术层面，目前国内企业依然占据主导地位，而海外的LED应用领域企业基本已失去与中国企业抗衡的竞争力。目前LED应用领域的企业仍然较为分散，行业整合一定是未来发展趋势，公司也会持续关注海外市场机会，利用“内生+外延”两种方法，不断推动企业稳健发展。

4、2016年雷迪奥净利润出现小幅下滑，请问雷迪奥的业务是否存在周期性，后续能否保持持续增长？
回复：2016年，雷迪奥净利润小幅下滑的主要原因：一是为避免同质化产品竞争，保持产品特有的创意、品质及价值，雷迪奥对产品销售结构进行了调整，导致高毛利率产品销售占比下降；二是为进一步开拓海外市场份额，雷迪奥加大了对海外市场的投入，导致销售费用较去年同期相比有所上升。显示屏租赁行业仍处于高速增长阶段，不存在周期性。2017年以来，雷迪奥将客户群体下沉，中高端齐发，将进一步助力业绩稳健增长。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年12月15日





