证券代码：300232                                证券简称：洲明科技 
深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表（一）
                                                      编号：2018-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观	
□其他  

	参与单位名称
	安信乾盛：方彬
禾其投资：王祥麒
进化论资产管理：侯文宽
上海综艺控股：火炎
天风天成：宋鹏
相聚资本：余晓畅
中金公司：冯达
	呈瑞投资：邵帅
华夏人寿：宫永建
凯丰投资：袁维平
盛盈资本：霍霄
天风证券：温玉章
源乘投资：胡亚男

	时间
	2018年1月11日 9:30-11:30

	地点
	公司福永总部3楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	雷迪奥销售总监郭彬女士
显示事业部国内销售总监艾志华先生
董秘徐朋先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	（一）雷迪奥销售总监郭彬女士简要介绍雷迪奥公司情况
深圳市雷迪奥视觉技术有限公司（以下简称“雷迪奥”）成立于2006年，是一家自主研发、生产、销售LED舞台显示设备及创意类LED显示屏的专业制造商。雷迪奥专注于研发生产超轻、超薄、简洁、通透、可变柔性结构、能实现多种创意组合的LED显示屏，广泛应用于全球各大舞台、展览展示、创意显示、特殊工程项目等，致力成为全球最专业的创意型LED显示系统方案供应商。
11年来，雷迪奥心无旁骛、精益求精，以匠人精神将LED租赁类显示屏及创意类显示屏做到了细分领域的极致，成为中国第一个同时获得德国红点奖、德国IF金奖、日本G-Mark奖、美国IDEA奖、红星奖金奖、亚洲最具影响力设计金奖6项大奖的企业。雷迪奥基于对市场敏感的研判、在研发和设计上持续的投入、严格把控生产工艺流程、对产品质量近乎苛刻的要求是其能持续保持稳定增长的重要因素；卓越的创新观念、独特的产品设计是雷迪奥能成为LED租赁类及创意类显示屏佼佼者的核心竞争力。
未来，雷迪奥将在产品上往更小间距、更高密度、更轻薄、更灵活的方式设计、应用及推广，以满足客户的需求，并继续借助上市公司的平台优势，坚定不移的向舞台演艺综合性解决方案供应商转型，通过参股、外延并购的方式往创意视频内容制作、舞台控制系统、舞台机械、舞台灯光、AR/VR等领域进行纵深式的探索及布局，以此打造完整、可持续的高端视觉领域生态链。
（二）洲明科技显示事业部国内销售总监艾志华先生简要介绍母公司显示屏业务情况
2017年，洲明科技紧紧把握小间距LED发展的机遇，顺势而为，实现了业绩的快速增长。从产品研发、市场拓展、营销展示、售后服务等四个环节全方位为客户提供服务，增强公司在大项目上的核心竞争力。
为满足LED小间距市场如火如荼的订单的需求，大亚湾二期厂房已于2017年11月开工，公司致力于将其打造成全球最大的LED显示“智”造基地，届时将实现物流自动化、生产自动化、信息自动化，在效率和成本上，做到全球领先，从工业3.0升级到工业4.0。建成后，公司小间距产能将进一步提升。
未来，除了不断升级推出更贴近用户的产品外，公司在大屏互动、大屏可视化、大屏数据监测、精准营销等应用领域也将不断进行探索，相信长期的研发投入及技术积累定能带来LED显示屏又一次的技术变革。
（三）投资者提出的主要问题及公司回复情况
公司就投资者在本次会议上提出的普遍关心问题进行了回复，具体如下：
1、公司2017年的业绩情况如何？
回复：公司已于1月10号发布业绩预告，预计2017年度营业收入约为30亿元，同比增长约70%，归属于上市公司股东的净利润2.85亿-3.15亿元，同比增长71.22%-89.24%。2017年，公司把握市场需求，扩大产能，突破产品供给瓶颈，推进国内外渠道升级，助力显示屏业务的全面增长。全资子公司雷迪奥加强海外布局投入，核心产品进行升级换代，拓展了海外市场份额及应用场景，销售收入取得较大增长。公司预计非经常性损益对净利润的影响金额约为1,700万元，汇兑损失约为3,700万元，对归属于上市公司股东的净利润产生了一定的影响。
2、目前，小间距LED的主要应用场景开始向商用市场渗透，公司在商用领域是如何布局的？
[bookmark: _GoBack]回复：目前小间距已有应用在高端零售商店、视频会议、展览展会、教育等领域的案例。未来，随着芯片技术及封装技术的进一步提升，LED小间距显示屏的点间距有望进一步突破，且在AR/VR、裸眼3D等热门技术结合的应用下，有望开启110寸以上大屏幕高端家用电视、影院、放映厅等领域。公司也一直在密切关注相关产品的新技术和新工艺的发展趋势,通过引进国内外高端技术人才、组建专业的研发团队等方式不断提升研发水平，做好产品储备，持续保持行业领先地位。
3、公司先后收购了几家景观照明的公司，为什么会选择进入景观照明的市场？
回复：首先，景观亮化是体现城市文化、内容最快、最有效果、成本最少的方式之一，直接感官好，全国各个城市都有景观照明项目的需求，具有广阔的市场空间；其次，目前市场上景观照明与显示屏相结合的情形越来越多，未来照明与显示屏统一打包的业务是发展趋势，公司在LED显示方面具有领先优势，布局景观照明未来能与显示业务协同发展。
4、请问雷迪奥未来的发展战略是什么？
回复：从显示屏的竞争格局来看，雷迪奥处于产品市场金字塔的顶端，与全球顶级租赁商建立了相当稳定的长期合作伙伴关系，在舞台租赁领域拥有极强的品牌辨识度和品牌影响力。未来，雷迪奥将坚持研发卓越的产品，追求极致的用户体验，适时向海外租赁市场推出最新产品。通过参股、外延并购的方式向舞台演艺综合性解决方案供应商转型，往创意视频内容制作、舞台控制系统、舞台机械、舞台灯光、AR/VR等领域进行纵深式的探索及布局，以此打造完整、可持续的高端视觉领域生态链。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年1月12日





