证券代码：300232                                证券简称：洲明科技 
深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表（二）
                                                      编号：2018-002
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他  

	参与单位名称
	安信证券：张大印
和美投资：孙玮
金域投资：杨皓
正享投资：甘欧阳
源乘投资：胡亚男
正享投资：齐贺龙
智诚海威资产：卢君
清水源投资：程宇楠
大数长胜：宋阳
华银资管：高张乾
	鑫智汇诚：田思雨
天风证券：许明星
天风证券：毕宇
瑞信方正证券：孙志洁
旭达基金：褚建强
富果投资：黄亨丰
前海和智：刘春茂
得君资本：林珊珊
财富盛世：陈闯


	时间
	2018年1月29日 10:00-12:00

	地点
	公司福永总部4楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书徐朋
证券事务专员陈珊

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以会议交流的方式进行，接待人员首先介绍了公司业务及发展情况，随后与来访者进行了沟通交流，主要内容如下：
1、公司先后收购了几家景观照明的公司，为什么会选择进入景观照明的市场？
回复：首先，公司希望能平衡照明和显示两大业务；其次，趋势所向，景观亮化是体现城市文化、内容最快、最有效果、成本最少的方式之一，直接感官好，全国各个城市都有景观照明项目的需求，具有广阔的市场空间；再者，目前市场上景观照明与显示屏相结合的情形越来越多，未来照明与显示屏统一打包的业务是发展趋势，公司在LED显示方面具有领先优势，布局景观照明未来能与显示业务协同发展。
2、请问公司2017年收购的几个子公司的特点各是什么？洲明科技与新收购公司之间将如何产生协同效应？
回复：（1）杭州柏年集团创建于1996年，是专注于智能标识、智能导视、智能亮化、智能显示、智能控制等系统的开发、销售、服务的领先企业。投资杭州柏年，定位文创照明领先品牌。杭州柏年一直专注于显示屏标识标牌业务，客户群体覆盖轨道交通、能源油站、酒店、餐饮、金融机构等众多行业，可与公司当前的显示业务板块形成较好的协同效应，加强公司在标识标牌业务的布局。同时，杭州柏年近几年在景观照明业务方面已积累了一定品牌影响力和高端案例，成功服务于北京奥运会、上海世博会、世界500强品牌连锁企业、智慧城市轨道交通等，在楼宇建筑及山体景观照明业务具有优势。
（2）山东清华康利城市照明研究设计院有限公司是集城市景观照明规划、设计、工程施工和灯具研究开发为一体的专业性企业，是国内少数同时具有住建部城乡规划编制丙级资质、照明工程设计专项甲级资质、城市及道路照明工程专业承包壹级资质、壹级环境艺术设计甲级、环境艺术总承包壹级资质，兼城市规划、灯光设计、照明工程施工于一体的照明工程公司。
收购清华康利，定位城市景观照明的领先品牌，它与一般工程类照明公司相比，不仅具有施工能力，更具有设计能力，有利于促进洲明科技在景观城市文旅照明的布局，还能与公司现有的道路照明、智慧路灯和显示业务形成协同，增强公司的综合竞争力。
（3）东莞市爱加照明科技有限公司是一家集研发、生产、销售及提供照明解决方案与技术支持的专业建筑照明公司，爱加照明旗下2012年创立的VF Lighting 品牌是目前国内专业照明领域的领先品牌，在专业照明渠道具有较高的品牌美誉度，主要服务领域有星级酒店、高端公寓住宅和精装住宅、高端精品商城 Mall、高端写字楼、精品会所、美术馆、博物馆等。2017年，VF成为了与凯德集团唯一一个两年度进行合作的战略合作品牌，为凯德集团旗下高端住宅、雅诗阁公寓、高级酒店提供照明服务。
收购爱加照明，定位专业照明的领先品牌，是洲明科技进军高端商业照明的重要举措。洲明科技积极布局细分领域市场，完成产业链条高价值部分的生态整合，提升公司在专业照明领域的行业地位。
（4）深圳市蔷薇科技有限公司创立于2009年，主营产品有户外显示屏、LED灯条屏和LED格栅屏，主要为系统集成商、销售与工程公司、广告公司等各类应用企业提供专业的LED显示产品、系统技术方案及综合配套服务。
收购蔷薇科技，定位城市景观显示的领先品牌，有利于洲明科技进一步加深在LED显示屏行业细分领域的布局，双方将在市场、供应链、管理等方面产生协同，有利于提高公司的综合竞争力，符合公司长远发展战略。
[bookmark: _GoBack]3、请问公司2017年的汇兑损益怎么样？未来是否会做些套期保值？
回复：公司在业绩预告中有披露，2017年全年的汇兑损失约为3700万元。公司认为短期汇率存在较大的不确定性，但如果出现未来中长期相对稳定可预期的汇率趋势窗口，公司会适时采取规避汇率风险的措施。
4、最近收了几个公司都是现金收购，工程项目现金流不是很好，以后会不会有现金压力？
回复：首先，洲明一直是重视现金流的公司，显示屏业务在业内具有较强的品牌影响力，分销的业务模式使得公司现金收款能力一直较为良好。此外，目前公司刚刚开始涉足景观照明业务，工程项目相对于传统销售确实会存在回款较慢的问题，但公司会综合运用多种方式合理管理现金流，在做项目筛选的时候就会着重注意挑选优质的、已入库的工程项目，通过前期的项目把关，综合评估甲方信用和项目综合情况。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年1月30日





